
Dirigido a:

Duración:

Clases

Modalidad:

Certificación Final:

Malla curricular 

Clase 1: Fundamentos de Gestión Empresarial y Proyectos 

Clase 2: Misión, Visión, Valores Y Formulación de Proyectos 

Clase 3: Estudio Técnico y Financiero + Planificación Estratégica 

Dirigido a estudiantes de la carrera de Estilismo o Estética, Profesionales 
de belleza que desean emprender o crecer, Personas interesadas en 
iniciar su negocio en el mundo de la belleza. 

¿Qué conseguirás al finalizar este curso?:

*NO NECESITAS EXPERIENCIA PREVIA.

1
Horas 
Pedagógicas

SALON MANAGER
32

PRESENCIAL

1. Concepto de empresa en el rubro belleza. 
2. Tipos de negocios: individual, sociedad, franquicia. 
3. Ciclo de vida de un negocio. 
4. Estructura organizativas y tipos de empresas. 
5. Roles y funciones del gestor. 
6. ¿Qué es un proyecto? Aplicación al rubro belleza. 
7. Fases de un proyecto: idea, planificación, ejecución y cierre. 
8. Perfil del emprendedor exitoso en belleza. 

1. Visión empresarial: concepto e importancia.
2. Misión empresarial: cómo redactarla. 
3. Definición de valores organizacionales. 
4. Ejercicios de creación de misión y visión. 
5. Identificación de oportunidades de negocio. 
6. Análisis del entorno y público objetivo. 
7. Diseño de propuesta de valor.
8. Estudio de mercado local y digital.
9. Alineación de valores personales y empresariales.

1. Recursos técnicos del negocio: local, materiales, personal.
2. Inversión inicial y flujo de caja.
3. Diagnóstico FODA.
4. Objetivos estratégicos y tácticos.
5. Matriz SMART.
6. Planes a corto, mediano y largo plazo.
7. Plan estratégico vs operativo.
8. Herramientas de planificación: cronograma, presupuesto.

Unidades 
Didácticas

Gestión, Visión
y Negocios08

CURSO

GESTIÓN DE
SALONES Y SPA
SALON MANAGER

11 Desarrollarás un plan completo de 
negocios profesionalmente. 

22 Dominarás la gestión de un salón: 
servicios, finanzas y marketing.

33 Serás capaz de crear y lanzar tu 
propia marca o emprendimiento. 

44 Aplicarás herramientas como 
cronogramas, presupuestos, etc.

55 Identificarás oportunidades reales en 
el mercado local y digital. 

66 Podrás trabajar en salones 
profesionales y spas.

Conviértete en un líder de belleza con visión y estrategia
Este programa forma profesionales capaces de dirigir, emprender y transformar 
negocios en el rubro de la belleza. 

Aprenderás a desarrollar tu marca personal, gestionar equipos, dominar las 
finanzas básicas y llevar tu idea a un modelo de negocio rentable y sostenible. 

Desde las primeras semanas podrás aplicar conocimientos reales para lanzar o 
fortalecer tu emprendimiento, con el respaldo formativo de Yataco Academy. 

¿Por qué estudiar este curso?:

11
Formación empresarial
aplicada al rubro 
belleza y estética

33 Certificación 
institucional con el 
respaldo de Yataco 
Academy.

55 Simulación real de 
presentación de 
negocios ante 
inversionistas. 

22 Desarrollo de 
mentalidad 
emprendedora y visión 
de negocio

44
Acceso a herramientas 
de gestión, marketing 
digital y liderazgo. 

66
Asesoría en el diseño 
de tu proyecto final.

77 Acceso a comunidad de 
egresados, ferias de 
marca propia y eventos 
académicos.
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AREQUIPA

CHICLAYO

TRUJILLO

HUAYCAN

HUACHO

LINCE

ATE

SAN LUIS

LOS OLIVOS

SAN JUAN DE MIRAFLORES

SAN JUAN DE LURIGANCHO

SAN MARTÍN DE PORRES CHORRILLOS

VILLA EL SALVADOR CUSCO

Clase 4: Evaluación Económica y Gestión del Tiempo

Clase 5: Gestión Operativa y Marketing Digital

Clase 6: Gestión Financiera Básica

1.  Indicadores de rentabilidad: ROI, VAN, TIR
2. Evaluación de riesgos y sostenibilidad 
3. Indicadores de decisión de inversión 
4. Análisis de viabilidad 
5. Diseño de procesos y matriz RACI
6. Técnicas de gestión del tiempo 
7. Herramientas digitales de organización

1. Cronograma de actividades (Gantt)
2. Organización del equipo y funciones clave
3. Monitoreo y control del negocio
4. Organización interna y jerarquías
5. Procesos clave y productividad
6. Marketing digital en belleza
7. Identidad de marca y redes sociales
8. Campañas, promociones y fidelización

1. Costos fijos y variables
2. Punto de equilibrio
3. Flujo de caja y presupuestos
4. Control financiero básico

Clase 7: Control y Evaluación + Gestión Comercial

Clase 8: Proyecto Final y Defensa

1.  Indicadores KPI
2. Control de metas y estrategias
3. Reportes para decisiones
4. Fundamentos de marketing
5. Técnicas de venta y atención al cliente

1. Plan completo (Canvas + finanzas + marketing)
2. Simulación de presentación ante inversionistas
3. Presentación de modelo de negocio
4. Evaluación final


